Hola.

esmartia
DIGITAL
EXPERIENCE

Nacimos digitales como-1os millennials, pero

ya tenemos pelo en el pecho 0







1. Top voice
2. ¢ ESs mired?

3. Tu perfil

4. Tu red de contactos
5. Tu contenido

6. ¢ Inbound o outbound
7. Automatizacion

8. Analisis
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¢, Es esta mi red?
B2B
B2C

Buyer persona
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El Algoritmo

Cleared Triggered

Trniggered

with high
precision
No

Filter Content. Report to
TnS if required

with high

Triggered
precision

Monitor Likes
: . : Virality, Profile, Content
wev:f;:;des. Quality classifi Is content good?

Demote Content
If it looks suspicious
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Tu perfil

Raul Montaly

Marketing de cg
Automatizaci
Transformag

Madrid




ire hand-matched developers in™

REGLA |I. DEJA DE PERSEGUIR A TUL
,OCIAL SELLING NO ES UNA CANCION DE LOS

Tu pe rfi I REGLA Ill. LA VENTA NO ACABA CON LA CL

cGLA Illll. SIN ESTRATEGIA DIGITAL SOLO QUEDA DI

REGLA V. SE QUE SE ESCRIBE IV PERO HE CAPT,
El fondo i

HATER DEL MAL MARKETING

Fesmartia Esma rtia

p digital. Marketing de contenidos ~ ThePowerMBA

ormacion digital | Cansado de

) contactos -
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Tu perfil
El fondo
La foto

Nombre

Raul Montalvo @ ®) (antiguru)

Ayudo a empresas B2B en marketing y ventsd
vender mas - LinkedIln TopVoice - CEO @es

Marketing - Marketing de Contenidos - B2B
CRM - A la caza de vendehumos

[ Top Voice

ladrid y alrededores - Informacion de contg

51 seguidores - Mas de 500 conta

*ar@s en...




Tu perfil
El fondo
La foto
Nombre
Headline

Raul Montalvo ©@ «0) (Antigury)

Ayudo a empresas B2B en marketing y ventas a dif

vender mas - LinkedIn TopVoice - CEO @esmartiz

Marketing - Marketing de Contenidos - B2B - Es
RM - A |la caza de vendehumos

Top Voice

alrededores - Informacion de contz

ares - Mas de 500 cop




*dIn TopVoice - CEO @¢€
arketing de Contenidos - B2B -
§ caza de vendehumos

Tu perfil

id y alrededores - Informacion de contacto

E I fo n d O 051 seguidores - Mas de 500 contactos
La foto

N o m b re Muestra a los técnicos de seleccion que estas X Comy

puscando empleo y controla quién puede verlo. aca

Headline omenzar Co
Ubicacion

acia para ti




acion de contacto

Tu perfil Tupert

linkedin.com/in/raulmontalvo

E I fo n d O Numero de teléfono

667608916 (Movil)

La foto

C/ Julian Camarillo 10 oficina 308

Nombre

raul@esmartia.com

Head I i ne 3 Twitter

raul_montalvo

Ubicacion o
Contacto




Tu perfil
El fondo
La foto
Nombre
Headline
Ubicacion
Contacto
About

A mi me flipa

lo que me dedico, desde que hace mas de 14 afos en que cai en una
e como director de tecnologia pero el negocio siempre me habia picado (ya hd
y al final acabé en la direccion general de la empresa del grupo que mas crecia.
fe ademas sabia como funcionaban sus tripas, soy informatico.

ver como se hacia mal marketing y después de pasar por otra direccion general me decidi a
r, no por ganar dinero (que tampoco lo rechazo) sino por hacer marketing como se debe hacer:

ando a mi cliente
lando a su cliente

b se hace con marketing de contenidos, bien pensados =, con una metodologia (yo utilizo
entalmente #InboundMarketing y cuidado, inbound no son solo aburridos ebooks) y con objetivos SMA
vos eSpecificos, Medibles, Alcanzables, Relevantes y Temporales) porque todos tenemos que saber a d

de llegar (Ta y yo).

el paso del tiempo he acabado aprendiendo mucho de #SocialSelling * , lo debo de hacer bien porqug
mis clientes vienen de aqui y al final lo hemos sacado como servicio en la agencia, claro, nos pedia

e habiamos hecho con ellos.

arketing y ventas NUNCA deberian estar peleados pero parecen hermanos pequefios he tenidg
N formar equipos de marketing y ventas para que colaboren (smarketing), mejoren sus cifr,
sar un CRM como debe de hacerse (inbound sales).

pmatizar todo aquel proceso en el que un humano no aporta y por supuesto ay
ormacion digital.

e mi dale al botéon CONECTAR y asi estaras al tanto de mis g
escribeme a raul@esmartia.com o échale un vi
atalvoMimbrero




>des sociales: hoy

on redes sociales (SSI, por sus siglas en |
Uadas, interactuas con informacion y creas relad

Bonus track:
El SSI

Establece tu marca

8 1 Encuentra a las personas

Interactua ofrecienc




>des sociales: hoy

on redes sociales (SSI, por sus siglas en |
Uadas, interactuas con informacion y creas relal

Bonus track:

El SSI

Marca personal
cUsas LinkedIn? 81
Interactua
Crea relaciones .

Establece tu marca

Encuentra a las personas




Notificaciones Productos ¥

Bonus track 2: . =
LA URL Editar URL y perfil publico

Anadir perfil en otro idioma

Otros perfiles vistos

i 8 Clara Soler - 2°
Consultora de Marketing Digital - Inbo

Marketing - Social Media Strategist
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Ubicaciones ¥

Need A Great Designe

Tu red de contactos Aproximadamente 11000 eulados

Alberto Cuchillo « 1er
Programador web

Contactos

8 Juan Diaz Moro, John J MacDonald y 24 contactos en comun mas

Emma Rodriguez . ler

Sales Manager TikTok en IMS Internet Media Services
Madrid y alrededores, Espana

&8 christian Cochs, Nathalie Picquot y 394 contactos en comun mas

Cristina Gonzalez Montes - ler

Ejecutivo de cuentas en Grupo Ideonomia
Madrid y alrededores, Espana

A8 Pau Valdés, Jorge Aguilar Garciay 13 contactos en comiin mas

Beatriz Sainz de los Terreros - ler

Founder and Manager en Kaos Comunicaciony
gadrid y alrededores, Espana




versidades

Anadir una universidad

D Universidad Complutense de Ma- D Pory

Tu red de contactos

E] IESE Business School - University
of Navarra

CO ntaCtos (] 1E Business School

D Universitat de Barcelona

Busca y filtra )

Nombre

egoria de servicio :

Apellidos




Tu red de contactos
Contactos

Busca vy filtra
“” “director de marketing”

ente 3.700 resultados

Ivan Morejon San Frutos - 1ler

Director de marketing en Mondo Fisioterapia
Greater Madrid Metropolitan Area

2¢ Amadeo Farias, Nathalie Garcia-Erviti Nijeboer Ph. D. y 20 contac

Jaime Fdez-Avila - 1er

Director de Marketing y Estrategia en Mr. Drebin
Greater Madrid Metropolitan Area

:: Stephan Samson, Javi Consuegra y 24 contactos mas en comun

Javier Gregorio Hernandez Cebrian [ - 1ler

Director de Marketing
Madrid

2¢ José Maria Gil, Ana Arias y 153 contactos mas en comun

Rafael Arellano Pastor - 1er

Director de Marketing
Greater Madrid Metropolitan Area

2¢ Federico Block, Juan Carlos Samper y 531 contactos ma

Rivera Fernandez - 1er
ing Officer







Generar contenido
Aporta valor y se tu

aul Montalvo
Marketing de contenidos -> Inbound

O 1semana- @

Cuidado chicos que con esto del #coronavir
(Guia para no caer en las redes de ningun guru de

W Revisa su perfil, justo lo que pone debajo del no
bloquéaleydateuna~ duchacon aguay jabdn pq

o @ o 276 * 224 comentarios

* Recomendar E Comentar F{)Com

S5 visualizaciones de tu publis




Generar contenido
Aporta valor y se tu
Interactua

, y cito textualf
ones de € desde su sofa y ahora quiere

u webinar gratis”.

@ - 4recomendaciones =] - 8respuestas

Raul Montalvo [53 1 semana
Marketing de contenidos -> Inbound marketing -> Automatizacion ->...

Debes meter el movil en el microondas y lo tienes 3 minutos,
después te tienes que limar las huellas dactilares con una lima del 7
hasta que veas el hueso, vendes la casa, el perro, y el coche, con lo
que obtengas te vas al otro lado del mundo, australia
preferentemente y alin asi no estas seguro...

& - 3recomendaciones =]

Rafael Alonso Osuna - ler 1semana ...
Ejecutivo de cuentas en Windup Estrategias

Raul Montalvo muchisimas gracias!!! € ©

® - 1recomendacién =]

Raul Montalvo [[53

Marketing de contenidos -> Inbound marketing -> Automatizacion -



Generar contenido
Aporta valor y se tu
Interactua

Participa y escucha
grupos




ituacion que nos ha tocado

Fhora llevo 1960 recursos y mi intencidn es seguir afadiendo mas ¢
undamentalmente son white papers, post, guias, plantilias... (en espanol e |

& & & Si crees que te puede ser util por favor deja un comentario en el post y I

[ |
e n e ra r c o n te n I d o antes posible te copiaré el acceso al documento.

Aprovecharé los comentarios para ir informando de las actualizaciones que haga del

documento.

Aporta valor y se tu

& B VAMOS.

Interactua

rramientas de Social Media Marketing

> errores que no debes cometer en tu estrategia de marketing digital

O |
41 ejemplos de técnicas de growth hacking
Report Templates and Examples for Daily, Weekly, and Monthly
utomatizacion del marketing, lead nurturing y lead scoring
g I onversational Sales Handbook
Y 1951 mas
|
= : , 2
Comenta, comparte, lavate mucho las manos y aprovecha el tiempo con los tuyos
= AN

#YoMeQuedoEnCasa #SeguimosAprendiendo

1 ~

Los 16 requisitos para crear una landing page
La guia de TikTok para que tu marca pueda us

The C

SISPSIS ]S

Plo cms poan. Mosstogite Lo e e '




Generar contenido
Aporta valor y se tu
Interactua

Participa y escucha
grupos Post: corto y
organizado

Post: pdf integrados

Como descargar un video de un post de Linkedin - 6 paginas

Como descargar / ,
un video de un §
post de Linkedin

en tu ordenador




Generar contenido: TIPS
La primera hora







Outbound
Mensajes cortos
Directo o indirecto
No vendas

¥ha pasada participe el
me parecio que decias cosd
eresantes, sensatas y claras con |
ue coincido bastante.

Me gustaria estar en contacto contigo

compartir mpresiones.

aludos,

“ Totalmente 7



Inbound
Valor
Activos

+ Activos

S

&;

Hola Raul, llevo siguienc
publicaciones un tiempo
poder contactar contigoy C
Abrazo grande

SM

Raul Montalvo - 11:58

Hola Santiaaco aro. 1N nla
4 Ultimo mensa’







Automatiza
Visitar perfiles
Hacer amiguitos

Personaliza LINKED
No h m
M‘i’deagas Spa HELPER

No hagas spam



Guia para aprovechar
LinkedIN
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Por escucharnos

Y P O R S | N O N O S

V E M O S L U E G O
Buenos dias, buenas tardes y buenas noches

smMart

i Hecho con carino en Madrid en nuestras oficinas de Julian Camarillo 10.

‘

No dejes para manana la campana que puedas hacer hoy, escribenos a raul@esmartia.com



mailto:raul@esmartia.com

